Account Manager — Swedecraft AB

Swedecraft grundades 2007 av en grupp personer med mycket lang erfarenhet bade fran atervinningsbranschen,
naringslivet och idrottsvarlden. Foretaget har sitt sate i Karlstad dér vi sedan 2009 driver var verksamhet i en av
Europas modernaste atervinningsanlaggningar fér hantering och demontering av utrangerad elkraftteknisk
utrustning med olja och PCB, samt traditionellt jarn- och metallskrot. Anlaggningen &r den forsta i Sverige som ar
miljdprévad och godkand fér denna verksamhet efter den nya Miljébalken.

Swedecraft har idag 12 st anstallda och omsétter ca 45 miljoner SEK.

Sedan 2010 &ger Kuusakoski AB 46% och ar saledes storsta deldgare i Swedecraft.

Den finska koncernen Kuusakoski Oy ar ledande inom atervinningstjanster i Ostersjdomradet och en av varldens
storsta leverantdrer och foradlare av atervunnen metall. Kuusakoski Recycling omsétter 710 miljoner EUR och
har verksamhet i elva lander med drygt 100 terminaler och upparbetningsanléaggningar.
Atervinningsverksamheten sysselsétter narmare 1500 atervinningsexperter.

| Sverige ar Kuusakoski ett av de storsta atervinningsféretagen med 370 medarbetare och en omsattning pa 1,2
miljarder kronor. De verkar pa 18 orter i Sverige och bearbetar &ven marknaderna i Norge och Danmark.

Swedecraft soker Account Manager till Karlstad

Arbetsuppgifter

Som Account Manager kommer du att I8ngsiktigt varda och vidareutveckla Swedecrafts
kundrelationer i Karlstad med omnejd, i Sverige och aven internationellt. Du kommer att arbeta
sjalvstandigt med hela forséljningsprocessen fran forsta kontakt till affarsavslut. I processen ingar
allt frn teknisk radgivning till kalkylering, logistiklésningar och offerering. Du kommer tillsammans
med VD arbeta med att férnya och anpassa Swedecrafts marknadsstrategi sa att den sténdigt halls
aktuell.

Du genomfér personliga besék med radgivning och problemlésning och kunderna bestar av stérre
och mindre industriféretag, energi-/kraftbolag och statliga eller kommunala verksamheter. Du
kommer att vara involverad vid prisférhandlingar av storre objekt i samarbete med andra i
organisationen. Placeringen fér denna tjanst &r vid var anldggning i Karlstad

Vem é&r du?

Vi sdker dig som &r en duktig relationsbyggare och som &r van att gora affarer pa alla nivaer.
Som person &r det viktigt att du &r utdtriktad, att du &r van att ta egna initiativ samt att du &r
engagerad och malinriktad.

Du har god samarbetsférm&ga och &r lyhérd och smidig. Du planerar effektivt din tid och &r
strukturerad och noggrann.

Erfarenhet av tjansteférséljning och metalldtervinning &r meriterande.
Frdgor om denna tjénst besvaras av tf VD Johan Berglund pa telefon 054-15 33 85.
Ansokan skickas via mail till: johan.berglund@swedecraft.se

Sista ansdkningsdag ar 2012-01-15.
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